
Полезные советы 
по оформлению 
презентации



o Оптимальное кол-во слайдов 10-15

o Расположение информации должно быть привычно (сверху вниз, слева направо)

o Для всей презентации используйте:

§ Единую логику расположения информации на слайдах

§ Аккуратное выравнивание

§ Лаконичную цветовую гамму

§ Простой шрифт, единый для всех слайдов
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Сайт с фотографиями: 
unsplash.com, pexels.com

Шаблоны и референсы:
behance.net
graphicriver.net

Иконки: 
flaticon.com

Бесплатные шаблоны: 
powerpointify.com
hislide.io

Бесплатные иллюстрации:
freepik.com, storyset.com

http://www.behance.net/
https://graphicriver.net/
https://www.flaticon.com/


Примеры 
содержания 
презентации



Содержание презентации и ее структура

1. Титульный слайд с тизером

2. Проблема (боль потребителя)

3. Решение

4. Технология

5. Бизнес-модель

6. Рынок

7. Конкуренты

8. Текущий статус проекта

9. Планы (таймлайн реализации проекта)

10. Команда и контакты

11. Приложения (при необходимости)
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Тизер

Одной фразой о проекте должно 
быть понятно, чем вы занимаетесь

Формула тизера:
мы делаем X для Y
чтобы они могли Z

Что должно быть на слайде?

Лого проекта
Название проекта
Одна фраза о проекте (тизер)
Фирменный фон
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Проблема 
(боль потребителя)

Какую проблему решает ваш 
продукт?

Задача – показать актуальность

Что должно быть на слайде?

Факты (цифры, графики)

Откуда данные (источники)

Как решается сейчас

Ассоциативная визуализация
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Решение

Как вы предлагаете решать 
боль, которую вы подняли

О каком продукте идет речь?

Что должно быть на слайде?

Описание вашего решения 
проблемы

Ценностное предложение

Скриншоты/мокапы/фото 
продукта, который вы делаете
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Технология

За счет чего это стало возможно?

В чем ваша 
УТП/новизна/технология?

Что должно быть на слайде?

Список функций

Скриншоты/мокапы/фото 
вашего продукта
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Бизнес-модель

Что, кому и как?

Схема движения товара и денег

Что должно быть на слайде?

Название модели

Стоимость для покупателя 
(цена)

Расчет экономики продукта 
(unit экономика)
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Рынок

Где продаем?

Какой потенциал продаж?

Что должно быть на слайде?

География ( где продаем)

TAM, SAM, SOM (оценка рынка)

Пруфлинк (источники)

Дополнительно: 
текущая конверсия в отрасли, 
число запросов в сети
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Конкуренты

Кто еще удовлетворяет эту 
потребность?

Что должно быть на слайде?

Крупные конкуренты

Сравнение себя с ними

Ваше отличие

Пруфлинки (источники)

Пример хорошего инструмента: 
сравнительная матрица
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Текущий статус

Что должно быть на слайде?

2-3 ключевые цифры (по продажам 
и по клиентам)
Ключевые партнерства 
Прочие награды / заслуги

Дополнительно: пивоты, объем 
вложенных средств

Что должно быть на слайде?

План на 2-5 лет
Будущие каналы продаж 
Прогнозируемая доля на рынке 
Точка безубыточности

Дополнительно: финансовые 
показатели, инвестиционные 
раунды, стратегия выхода, стадии 
развития продукта, График

Планы
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Команда

Что должно быть на слайде?

Фото членов команды
Имя, фамилия
Роль в проекте, компетенции (опыт, 
образование, достижения)

Что должно быть на слайде?

Контакты для связи
Социальные сети/ сайт

Дополнительно: 
qr code, призыв к действию

Контакты
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Удачи, мы вас ждем! 


